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WITAMY W MONAVIE

Sukcesu w MonaVie nie osigga sie przypadkiem.

Nie ma tu miejsca na zadne domysty czy tut szczescia.

Istnieje sprawdzony i przewidywalny sposob dziatania.

Posiadasz naturalng zdolno$¢ do odniesienia sukcesu; doskonalenie
tych zdolnosci i przeksztatcenie ich w umiejetnosci umozliwi Ci efektywne
zastosowanie poprawnych zasad budowania biznesu.

W niniejszym podreczniku przejdziesz serig ¢wiczen utozonych tak, aby
wykorzysta¢ umiejetnosci innych do rozwoju swoich.

Jesli zastosujesz kroki opisane w podreczniku, Twoj biznes szybko stanie sie
dochodowy — o wiele szybciej niz w przypadku standardowego, tradycyjnego
modelu biznesowego, w ktérym osiggniecie dochodowo$ci zabiera lata.

Wybrancy, ktérzy zdecyduja sie do konca zastosowac te kroki, mogg osiggnaé
wspaniate rezultaty, zaréwno w sferze osobistej, jak i finansowe;.




SCHODY DO
SUKCESU



KROK 1

KROK 2

KROK 3

KROK 4

Przystgp do MonaVie.
Odwiedz strone www.monavie.com i kliknij opcje Rejestruj. Bedzie potrzebny
numer identyfikacyjny dystrybutora Twojego sponsora.

Zt6z swoje pierwsze zamoéwienie na produkty MonaVie’”

Zapewniajgce sukces strategia sugerowana przez MonaVie to ,szes¢ lub trzy”.
Zamowienie szesciu skrzynek, czyli 24 butelek, zapewni Ci wystarczajgcy ilos¢
produktu, aby samemu doswiadczy¢ niezwyktych skutkow jego stosowania,
jednoczesnie bedzie to ilos¢ wystarczajgca do dzielenia sie z innymi podczas
budujgcych Twdj biznes dziatan, ktére opisuje niniejszy podrecznik.

Jesli Twoja sytuacja uniemozliwia Ci zamdwienie sze$ciu skrzynek, zamow

trzy, jednak pamietaj, ze do$¢ szybko konieczne bedzie ztozenie kolejnego
zamowienia. Musisz pamietac, ze, spodziewajac sie sukcesu, osoby dotgczajgce
do Ciebie w tym biznesie beda postepowaty tak jak Ty. Jesli wiec tylko mozesz,
zalecane jest ztozenie pierwszego zamdwienia na sze$¢ skrzynek MonaVie.

*Aby stac si¢ dystrybutorem MonaVie, nie musisz kupowac¢ produktu.

Zarejestruj sie w systemie automatycznych dostaw AutoShip.

Ustuga ta umozliwia bezproblemowe funkcjonowanie Twojego biznesu, dzieki
statym dostawom potrzebnych produktéw, przy jednoczesnej znaczacej redukc;ji
czasu spedzanego na wykonanie czynnosci administracyjnych. Aby stworzy¢
udang strategie biznesowg, bedzie Ci AutoShip 2—4 skrzynek miesiecznie.

Korzystaj z narzedzi i szkolen udostepnianych przez MonaVie*

Zamow publikacje pod nastepujgcymi tytutami: Zapraszanie, Rozwdéj marketingu
sieciowego oraz Wprowadzenie do prezentacji domowej/degustacji. Te narzedzia
sprzedazowe MonaVie dostepne sg w Twoim Wirtualnym biurze.

*Aby by¢ dystrybutorem MonaVie, nie musisz kupowac tych narzedzi.



KROK 5 Zbuduj swa wiare.

Liderzy MonaVie odniesli niesamowity sukces. Mozesz stac sie czescig tych
wynikéw dzieki wierze w cztery kluczowe zasady.

Marketing sieciowy ma znaczgcg przewage nad biznesem konwencjonalnym.
MonaVie jest doskonatg firma, oferujgcg wyborowy produkt.

MonaVie posiada doswiadczony i efektywny zespdt kierowniczy.

Mozesz odnies¢ sukces, jesli zastosujesz system biznesowy MonaVie.

Aby zbudowac¢ wiare w kazdym z tych obszardw, musisz zdoby¢ najwazniejsze

informacje. Znajdziesz je tutaj:

Marketing sieciowy

Zapoznaj sie z publikacjg Rozwdj marketingu sieciowego

Firma MonaVie

Przejrzyj zestaw dystrybutora MonaVie, witryny korporacyjne oraz filmy
dokumentalne z serii Black Diamond.

Produkt MonaVie

Zapoznaj sie z dokumentami korporacyjnymi na temat produktu oraz
szkoleniami produktowymi na przeznaczonej dla Twojego kraju
witrynie pod adresem www.monavie.com.



KROK 6 Stwoérz swa pierwszg liste kandydatow.
To decydujacy krok. Nie mozesz go pomingé, ani wykonaé go niedbale. Po
prostu zapisz imie kazdej znanej ci osoby, bez wydawania zadnych wstepnych
o0sadow. Oznacza to, ze nie mozesz pomija¢ osob, bo ,nie sg typami
sprzedawcy”, ,zarabiajg za duzo”, ,nigdy sie tym nie zainteresujg” lub nie masz
odwagi z nimi porozmawia¢. Po prostu zapisz imie kazdej znanej ci osoby.

Na liscie moze by¢ jedna lub dwie osoby, ktére majg potencjat, aby

osiggnaé range Diamentu oraz wiele potencjalnych Gwiazd i dystrybutorow.
Prawdopodobnie znajduje sie tam tez 20-30 ludzi, ktérzy nie chcg obecnie
prowadzi¢ dziatalnosci biznesowej, ale beda chcieli korzysta¢ z produktu i sta¢
sie uprzywilejowanymi klientami. Nie wiemy kto jest kim, a prawie nigdy nie sg to
osoby, jakimi sie nam wydaja.

Rozpocznij od listy od$wiezajgcej pamie¢, nastepnie przejrzyj zgromadzone
wizytéwki. Przejrzyj notatnik z adresami i osoby, do ktérych wysytasz kartki
Swiagteczne. Na koncu przejrzyj ksigzke telefoniczna firm i dla przypomnienia
popatrz na liste zawodoéw. Zacznij od adwokatéw, biegtych rewidentéw i
cukiernikéw, a skoncz na wikliniarzach i ztotnikach.

Nie popetniaj klasycznego btedu, polegajacego na identyfikacji pieciu lub szesciu
0so6b, ktére Twoim zdaniem beda zainteresowane i poprzestaniu na tym. Z
pewnoscig sie rozczarujesz. Upewnij sie, ze na Twojej liscie znajduje sie co
najmniej 100 oséb.

Na stronie 12 znajduje sie ¢wiczenie odswiezajgce pamie¢ oraz miejsce na
zapisanie poczatkoéw imion. Przejdz do strony 12 i wykonaj to ¢wiczenie.



KROK 7

KROK 8

KROK 9

KROK 10

Naucz sie zapraszac.
Przegladaj publikacje Zapraszanie kazdego dnia przez nastepne 30
dni. Cwicz!

Zbuduj swoj biznes w oparciu o domowe spotkania biznesowe/degustacyjne.
Metoda ta przynosi najlepsze wyniki, fgczgc otoczenie biznesowe pozbawione
nacisku, swobodng atmosfere towarzyskg oraz osobiste referencje.

Ustal date pierwszych dwdch domowych spotkan degustacyjnych. Wystuchaj
publikacji Wprowadzenie do prezentacji domowej/degustacji.

Spotkanie degustacyjne #1 Spotkanie degustacyjne #2

Na stronie 17 znajdziesz praktyczng liste kontrolng spotkania degustacyjnego.

Wybierz ,wprowadzajgce urzgdzenia informacyjne” odpowiednie dla kandydatéw
zaproszonych na dwa pierwsze spotkania degustacyjne.

W przypadku kontaktéw bezposrednich korzystaj z publikacji Twoje

pierwsze spojrzenie

Wykonaj dziatania z krokéw 7-9!

Aby przeprowadzi¢ swe dwa pierwsze spotkania degustacyjne, wykorzystaj
skrypty i narzedzia. Zastosuj porady z filméw Wprowadzenie do prezentacji
domowej/degustacji oraz Momentum (dostepnych pod adresem
www.monavie.com).

Uwaga: Jesli Twoje pierwsze zamoéwienie opiewato na trzy skrzynki, zt6z
teraz kolejne, aby mie¢ wystarczajaca ilos¢ produktu do degustacji
podczas spotkan.
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GRATULACJE!

Powyzsze 10 krokéw przygotowato Cie do rozpoczecia dziatalnosci. Znajdujesz
sie teraz na kolejnych szczeblu drabiny do sukcesu. Popatrz w dét i sprawdz,
jak wysoko udato Ci sie juz wspigé.

System sukcesu MonaVie zostat opracowany tak, aby wykorzysta¢ umiejetnosci
innych podczas rozwoju swoich wtasnych. Doskonalenie Twoich umiejetnosci
rozpoczeto sie dzieki zastosowaniu narzedzi i udziatowi w procesie, zgodnie z
opisem w niniejszym podreczniku.

Zawsze, gdy angazujesz sie w dziatania opisane w podreczniku, zaréwno z
myslg o sobie, jak tez w roli przewodnika nowego cztonka swego zespotu,
rozpoczynasz budowe swych ,miesni marketingu sieciowego". Migsnie te bedg
Ci potrzebne do wykonania krokéw, ktére sg nadal przed Toba.

Nastepne kroki?

Druga faza szkolenia opisana jest w podreczniku Kontynuacja dziatalnosci.
W kolejnych sekcjach znajdziesz arkusze listy kandydatéw i liste kontrolng
spotkania degustacyjnego.



ARKUSZE



KANDYDACI - CWICZENIE
ODSWIEZAJACE PAMIEC

Ludzie, ktérym regularnie pfacisz:

Sporzadz liste ludzi, ktérym za co$ ptacisz regularnie, np. co tydzien lub co
miesigc. Zacznij od sklepikarza, wiasciciela stacji obstugi, wtascicielki pralni,
fryzjerki, trenera itp.

Ludzie, ktérym ptacisz od czasu do czasu:
Na liScie moga sie znalez¢ aptekarz, hydraulik, dekorator, sprzedawczyni ze
sklepu odziezowego, sprzedawca mebli, czysciciel dywanodw itp.

Profesjonalisci:
Pomysl o osobach, z ktérymi masz czesto do czynienia, takich jak lekarze,
prawnicy, dentysci, ksieza, nauczyciele itp.

Organizacje, do ktérych nalezysz:
A co z kosciotem, Swigtynig lub synagoga, do ktérych chodzisz, klubami, do
ktorych nalezysz i spotkaniami stowarzyszen, na ktére uczeszczasz?

Przyjaciele, sgsiedzi i krewni:
To jest bardzo obszerna lista, prawdopodobnie ma co najmniej 100 pozyc;ji.

Koledzy i kolezanki ze szkoty:

Do szkoty chodzito z Tobg tyle oséb - pomysl o nich. Nie zapomnij o szkotach
podyplomowych, branzowych i zawodowych, do ktérych mogliscie razem
uczeszczac. Dzigki Internetowi znajomosci te mozesz odnowi¢ jednym kliknigciem.



Wczesniejsze posady:

Po pracy na ostatniej posadzie posiadasz krag przyjaciét i znajomych, z
ktérymi razem pracowaliscie. Pomys| takze o osobach, ktére wydawaty Ci sie
konkurentami lub ktére pracowaty w konkurencyjnych firmach.

Odpoczynek:
Czy grasz w golfa, tenisa, plywasz lub jezdzisz konno? Czy grasz w lidze
amatorskiej? Pomys$l o ludziach, z ktérymi uprawiasz te sporty.

Wojsko:
Pomysl o mezczyznach i kobietach, z ktérymi wspdlnie stuzylicie w armii.
Prawdopodobnie z wieloma z tych oséb tgczg Cie mocne wiezy.

Wizytowki:
Przejrzyj wizytéwki zgromadzone na biurku lub w szufladzie ze szpargatami.

LISTA KANDYDATOW

1 1"

2 12
3 13
4 14
5 15
6 16
7 17
8 18
9 19




LISTA KANDYDATOW (cinc paLszy)

21 43
22 44
23 45
24 46
25 47
26 48
27 49
28 50
29 51
30 52
31 53
32 54
33 55
34 56
35 57
36 58
37 59
38 60
39 61
40 62
41 63
42 64




KANDYDACI - CWICZENIE ODSWIEZAJACE PAMIEC

kto wyglada jak kto$ stawny?
kto wtasnie rzucit palenie?

kto wtasnie sie przeprowadzit?
w polityce?

spotkanego w samolocie?

kto lata samolotami?

w radiu/telewizji?

kto potrzebuje wigcej pieniedzy?
poznanego na sitowni?

rodzice?
dziadkowie?
siostry/bracia?
ciotki/wujkowie?
kuzyni?

mieszka obok?

mieszka w sasiedztwie?

mieszka po drugiej stronie ulicy?

mieszka nad/pod Tobg?

uczy Twoje dzieci?

byt Twoim druzbg/wodzirejem na weselu?
byt Twojg druhng?

jest rodzicami Twojej opiekunki do dzieci?

listonoszem?

gazeciarzem?

dentystg?
pastorem/rabinem/ksiedzem?
kwiaciarzem?

prawnikiem?

ksiegowym?

agentem ubezpieczeniowym?
farmaceutg?

kregarzem?

weterynarzem?

ulubionym kelnerem/kelnerkg?
sprzedawcg w sklepie migsnym?
sprzedawca w sklepie z pieczywem?
pracownikiem banku?

drukarzem?

pracownikiem biura podrozy?
fryzjerem?

fotografem?

deratyzatorem?

wiascicielem pralni?
mechanikiem?

gospodarzem domu?
sklepikarzem?

czyscicielem dywanow?

dom?

komputer?

dywan?

samochod?

opony?

telewizor/wieze stereo?
obraczki?

okulary/szkta kontaktowe?
odkurzacz?

t6dz?

przyczepe kempingowg?
meble?

klimatyzator?

sprzet AGD?

chodzit z Tobg do szkoty?

byt Twoim nauczycielem/wykfadowcg?
jest Twoim poprzednim szefem?
chodzit z Tobg na plaze?

ma restauracje?

instalowat twéj sprzet AGD?

jest przewodniczacym komitetu rodzicielskiego?

jest w lokalnej izbie handlowej?
chodzi z Tobg do kosciota?

ogladat z Tobag mistrzostwa $wiata?
jest policjantem?

jest w wojsku?

jest aktorem?



LISTA KANDYDATOW (i oacszy)

65 87
66 88
67 89
68 90
69 91
70 92
71 93
72 94
73 95
74 96
75 97
76 98
77 99
78 100
79 101
80 102
81 103
82 104
83 105
84 106
85 107
86 108




KTO DOSTAL ZAPROSZENIE?

1

2 12
3 13
4 14
5 15
6 16
7 17
8 18
9 19
10 20

LISTA KONTROLNA

[J Zaproszenie o 100% wiecej oséb
niz miejsc
[J Sposéb zapraszania
[J Potwierdzenie
[0 Godzina rozpoczecia
O Przygotowanie domu
O Napoje
O Muzyka
O Zapewnienie spokoju (brak dzieci,
zwierzat, telefondw itp.)
O Sprawdzenie dziatania narzedzi
prezentacyjnych
O Przygotowanie probek produktu

[J Rozpoczecie spotkania (pamietaj o
przerwach i czasie na prébowanie
produktéw)

[J Gotowos$¢ narzedzi wsparcia

[0 Przygotowanie zakonczenia spotkania

[J Ustalenie terminu nastepnego spotkania
degustacyjnego
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KTO DOSTAL. ZAPROSZENIE?

"

2 12
3 13
4 14
5 15
6 16
7 17
8 18
9 19
10 20

LISTA KONTROLNA

[0 Zaproszenie o 100% wigcej oséb
niz miejsc
[J Sposéb zapraszania
[ Potwierdzenie
[J Godzina rozpoczecia
[J Przygotowanie domu
O Napoje
O Muzyka
O Zapewnienie spokoju (brak dzieci,
zwierzat, telefondw itp.)
O Sprawdzenie dziatania narzedzi
prezentacyjnych
O Przygotowanie probek produktu

[0 Rozpoczecie spotkania (pamietaj o
przerwach i czasie na prébowanie
produktéw)

[0 Gotowos$¢ narzedzi wsparcia

0 Przygotowanie zakonczenia spotkania

[J Ustalenie terminu nastepnego spotkania
degustacyjnego
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